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Sie suchen eine Immobilie zur privaten oder
gewerblichen Nutzung zum Kaut? Sie mochten

eine Immobilie bewerten lassen und diese eintach
und bequem verkauten? Herzlich willkommen.




Maklerkompetenz
mit Herz und Verstand

Immobilienmakler gibt es viele: Vom Ein-
zelkdmpfer bis hin zum bundesweit agie-
rende Franchiseunternehmen tummeln
sich eine Vielzahl von Anbietern auf dem
heiB umkémpften Markt der Immobilien-
vermarktung welche mit mindestens ge-
nau so vielen Versprechen um die Gunst

lhrer Kunden kadmpfen.

Was also kénnte Sie bewegen uns zu be-
auftragen fir Sie eine Immobilie zum Kauf
zu suchen oder uns mit dem Verkauf lhrer

Immobilie zu beauftragen?

Erfahrung und Kompetenz dirfen Sie
von jedem Makler erwarten welchem
Sie lhren Auftrag anvertrauen. Ebenfalls
durfen Sie voraussetzen das dieser tUber
die notwendigen Kontakte zu potentiel-

len Kaufern bzw. Verkaufern verfugt und
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sein Netzwerk kontinuierlich ausbaut und
pflegt. Er kennt die aktuellste Gesetzes-
lage, ist ein guter Kaufmann und bietet
lhnen bedarfsgerecht auch die notwen-
digen Kontakte und Zuginge zu Banken
und Kreditinstituten und begleitet Sie un-

terstitzend.

Er handelt ausschlieBlich in Threm Interes-
se und ist der Erreichung der durch Sie
gesteckten Ziele verpflichtet. Richtig?

Dann heiBen wir Sie herzlich willkommen
und laden Sie ein sich selbst ein Bild da-
von zu machen wie wir diese Anspriche
erfillen und mit der Verbindung von
Herz und Verstand einen ganz individu-
ellen Weg in der Immobilienvermarktung
beschreiten. Dafiir stehen wir mit unse-

ren Namen.
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Herz und Verstand im Einklang
fur das perfekte Ergebnis.




Individuelle

Vermarktungsstrategien

Immobilien zdhlen zu den teuersten und
emotionalsten Produkten mit einer an-
spruchsvollen und kritischen Klientel.
Langst reicht eine Annonce im Immobi-
lienteil einer Tageszeitung nicht mehr
aus um das Interesses eines adaquaten

Kaufers zu wecken.

In einer Welt welche von Reiziiberflutun-
gen in Form von Werbung und Nachrich-
ten Uber eine Vielzahl von Medien und
Kanilen gepragt ist bedarf es heute mehr
denn je einer fundierten Marketingstrate-
gie zur erfolgreichen Vermarktung einer

Immobilie.

ZeitgeméBes und erfolgreiches Immobili-
enmarketing fangt dabei bereits bei der
Zielgruppenanalyse an, beinhaltet einen
Marken- bzw. Produktauftritt -in diesem
Fall die Immobilie -und mindet in ver-

kaufsférdernden Malinahmen.

Unsere langjahrige Erfahrung und unser
Spezialwissen wie z.B tber Mietpreiser-
wartungen, Steuerabschreibungsmodelle

oder die soziodemografische Entwicklung

in Wohnmérkten bilden dabei die Grund-
lage zur Definition derjenigen Zielgruppe
fir welche eine Immobilie von Relevanz
ist. Erst anhand dieser wesentlichen Er-
kenntnis lasst sich der perfekte Marke-
ting-Mix - sprich Umfang, Medien und Ka-
néle - mit einer zielgruppenspezifischen

Kommunikationsstrategie bespielen.

Analog zu den Disziplinen der Konsum-
oder Investitionsgiterwerbung bedienen
wir uns hierbei sowohl den traditionellen
Offline-Medien in Form von Anzeigen
und Pressearbeit bis hin zu sogenannten
Out of Home Medien - sprich der Wer-
bung im 6ffentlichen Raum - als auch den
Online-Medien wie z.B. unseres eigenen
Webauftritts, Immobilienportalen, sozia-

len Netzwerken und mehr.

Entscheiden auch Sie sich fur die ideale
Instrumentalisierung im Immobilienmar-

keting.

Herausragende Immobilien
verdienen eine individuelle
Vermarktungsstrategie.
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Uberzeugende
[nszenierung

Sie besitzen eine Immobilie und méchten
diese méglichst schnell und zu dem
héchst méglichen Preis verkaufen? Dann

sollten Sie nichts dem Zufall tiberlassen.

Mit der im deutschsprachigen Raum noch
relativ jungen Verkaufstechnik des so-
genannten Home Stagings - einer
Mischung aus Vereinfachung und Innen-
architektur - optimieren wir den Ersten
Eindruck lhrer Immobilie um diese einer
moglichst  breiten  Zielgruppe anspre-

chend gegeniber prasentieren zu kénnen.

Durch die stimmige und zeitgemalBe
Inszenierung der einzelnen Rdume lhrer
Immobilie sorgen wir fir eine Wohlfihl-
atmosphére welche es einem potentiel-
len Kaufer erméglichst sich spontan mit
dem Angebot zu identifizieren und dieses
bereits vor seinem geistigen Auge anzu-
fangen seinen persénlichen Vorstellungen

entsprechend einzurichten.

Durch den gezielten Einsatz von Mé&beln,
Farbe, Licht, Wand- und FuBbodengestal-

tung betonen wir Vorteile und Nutzen

und schaffen so eine perfekte lllusion wel-
che die Kaufentscheidung unterbewusst
beeinflusst. Eine solche Umgestaltung ist
selbstverstandlich nicht ganz trivial und
erfordert neben einem psychologischen
Grundverstédndnis fundierte Kenntnisse
auf dem Gebiet der Innenarchitektur und
einem Gespir fir Trends. Kenntnisse
welche nicht zu den Kernkompetenzen
eines Immobilienmaklers gehéren wes-
halb wir fur diese Spezialdisziplin eng mit
erfahrenen Partnern in unserem Netzwerk

zusammenarbeiten.

Der Mehrwert dieser Inszenierung ist
dabei einfach in eindrucksvolle Zahlen
zu fassen: Fir eine Investition in Hohe
von ca. 1 bis 3% des zu erzielenden Ver-
kaufspreises verringert sich die Verkaufs-
zeit durchschnittlich um ein Drittel bis zur
Halfte und ermaoglicht einen 10 bis 15% ho-

heren tatsachlichen Verkaufspreis.

Gerne erstellen wir lhnen ein unverbind-
liches, kostenfreies und vor allem indi-
viduell auf lhre Immobilie abgestimmtes
Angebot.

Wir sorgen fir die perfekte
Inszenierungen zur Optimie-
rung von Verkaufszeit- und
Preis.



Wir freuen uns aut Sie.

Heske Volz & Cie. GbR
Obere Webergasse 39, Ecke Saalgasse 2
65183 Wiesbaden

Telefon 0611-9713 6178
Mobil 0170 - 5557 60 2
Telefax 0611-9714 20 08

info@heske-volz-immobilien.de

www.heske-volz-immobilien.de




